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LOGIQUE FINANCIERE MODULE 3 
 
 
FORMATEURS : Consultants du cabinet Finance & Stratégie – spécialisé en matière d’ingénierie financière, levée 
de fonds et reprise-cession d’entreprises. Plus de 20 ans d’expérience dans ces domaines et plus de 1000 dirigeants 
de PME accompagnés sur ces sujets sur le grand ouest depuis 2000.Jean-Marc TARIANT, Jérôme THOMAS, 
Marjorie BAUDE et Adrien LOUESSARD 
 
 
OBJECTIFS: 

• Définir l’analyse financière sous l’angle du banquier, de l’actionnaire, de l’investisseur, du repreneur  

• Diagnostiquer et valoriser son entreprise  

• Pratiquer des opérations juridiques et financières complexes réalisées sur le capital de l’entreprise   
 
 
PROGRAMME : 
1ère 1/2 JOURNÉE : 

Perfectionnement à l’analyse financière :   

Présentation et approfondissement des concepts fondamentaux des SIG, CAF, Fonds de Roulement, Besoin en 

Fonds de Roulement, Trésorerie et ratios clés  

Analyse de la santé financière et des performances de l’entreprise sur longue période.   

 

2ème 1/2 JOURNÉE : 

Perfectionnement à l’analyse financière :   

Présentation de l’analyse financière sous l’angle du banquier, de l’actionnaire, de l’investisseur, et du repreneur 

d’entreprise  

Cas pratiques  

 

3ème 1/2 JOURNÉE : 

Evaluer son entreprise :   

Présentation des principales méthodes d’évaluation financière d’entreprise  

Mise en pratique  

 

4ème 1/2 JOURNÉE : 

Organiser et gérer juridiquement et financièrement un groupe de sociétés :   

Présentation des montages possibles en matière d’organisation de groupe de sociétés.  

Savoir réaliser une croissance externe :   

Prise de conscience des facteurs clés de succès, pièges à éviter et bonnes pratiques en matière de rachat 

d’entreprise.  

 

5ème 1/2 JOURNÉE : 

Optimiser la transmission de son entreprise :   

Se vendre son entreprise à soi-même (OBO)  

Transmettre son entreprise à ses enfants  

Présentation des actions à mettre œuvre pour préparer sa cession à un tiers 

 
 
METHODE ET OUTILS PEDAGOGIQUES : Exposé appuyé d’un power point, de présentation de cas réels et 
d’exercices pratiques. Recueil des attentes spécifiques des participants en début de stage. Travail à partir des cas 
concrets des participants. Remise d’un support papier reprenant les divers points abordés durant le stage. 
 
DUREE: 2,5 jours -18 heures 
 
PUBLIC : Dirigeants d’entreprises ayant de bonnes bases en Finance et Gestion d’entreprise 
 
PREREQUIS : Avoir suivi le ou les niveau(x) précédent(s) 
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SUIVI ET EVALUATION 
Feuille de présences émargées sur place. 
Certificat de réalisation envoyé à l’issue du stage 
Auto-évaluation des acquis à la fin du stage. 
Evaluation à chaud de la satisfaction fait en ligne. 
 
ACCESSIBILITE AUX PERSONNES EN SITUATION DE HANDICAP : Nous contacter à formation@cjd.net 
 
 
MAJ le 19/04/2023 par la responsable pédagogique 
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