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REPRENDRE UNE ENTREPRISE SAINE OU EN DIFFICULTE 
 
FORMATEURS : Consultants du cabinet Finance & Stratégie – spécialisé en matière d’ingénierie financière, levée 
de fonds et reprise-cession d’entreprises. Plus de 20 ans d’expérience dans ces domaines et plus de 1000 dirigeants 
de PME accompagnés sur ces sujets sur le grand ouest depuis 2000.Jean-Marc TARIANT, Jérôme THOMAS, 
Marjorie BAUDE et Adrien LOUESSARD 
 
OBJECTIFS  

• Identifier les divers aspects psychologiques et économiques liés à ce type de projet  

• Evaluer financièrement une entreprise  

• Identifier les facteurs clés de succès et pièges à éviter pour la reprise d’une entreprise 

• Définir les différentes étapes du projet de reprise 
 
PROGRAMME 
Jour 1 : matinée   

Rechercher et approcher des sociétés à reprendre   

Prise de conscience du marché de la transmission en France  

Conseil sur le comportement à adopter pour séduire les cédants  

Présentation de techniques de négociation  

 

Jour 1 - Après-midi  

Evaluer une entreprise :  

Présentation des principales méthodes d’évaluation financière d’entreprise.  

Présentation des principaux diagnostics et audits à réaliser.  

Cas pratique  

 

Jour 2 - Matinée  

Organiser son projet de reprise sur les plans juridiques et fiscaux :   

Conseil sur la rédaction des lettres d’intention, présentation du protocole d’acquisition et des principales garanties à 

négocier.  

Présentation des principaux montages juridiques et fiscaux liés à une reprise d’entreprise  

 

Jour 2 - Après-midi  

Financer sa reprise :   

Conseil sur la mise en forme du dossier bancaire.  

Présentation des principaux ratios étudiés par les banques.  

Conseil sur les points à négocier avec les banques.  

Conseil pour éviter de se porter caution personnelle. 
 
METHODE ET OUTILS PEDAGOGIQUES 
Animation par un professionnel de la transmission   
Travail à partir des cas réels des participants qui le souhaitent durant le stage 
 
PRE REQUIS : Aucun 
 
PUBLIC : Dirigeants et directeurs administratifs et financiers 
 
DUREE : 2 jours-14 heures 
 
SUIVI ET EVALUATION 
Feuille de présences émargées sur place. 
Certificat de réalisation envoyé à l’issue du stage 
Auto-évaluation des acquis à la fin du stage. 
Evaluation à chaud de la satisfaction fait en ligne. 
 
ACCESSIBILITE AUX PERSONNES EN SITUATION DE HANDICAP : Nous contacter à formation@cjd.net 
 
 
MAJ le 19/04/2023 par la responsable pédagogique 
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